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efectos de la produccion en nuestro comercio de cabotaje,
son exactamente los mismos que en nuestro comercio de al-
tura. El aumento de coste en la construccion y fletamento de
los barcos ha obrado, especialmente en los de vapor, dete-
niendo el crecimiento de nuestro comercio de cabotaje y
paralizando por los altos fletes el desarrollo,de ofras indus-
trias. Y como la restriccion fortalece el monopolio, claro estd
que la manera de influir la proteccion sobre nuestro comercio
de cabotaje ha sido hacer mas faciles las extorsiones de los
sindicatos de ferrocarriles. Por ejemplo, la compaiia del fe-
rrocarril del Pacifico ha pagado durante afos 4 la Compaiiia
de navegacion del Pacifico 85.000 dollars mensuales por
mantener altos los precios de pasaje y de flete entre New-York
¥ San Francisco, A este sindicato de ferrocarriles le hubiera
sido imposible impedir la competencia si el comercio"entre el
Atlantico y el Pacifico hubiera estado abierto & los buques

extranjeros,

CAPITULO XIX

Hemos visto suficientemente el efecto del proteccionismo
sobre la produccion de riqueza. Ins estiguemos ahora su efecto
Sobre los salarios. Este es un problema de distribucién de la
riqueza.

Las discusiones sobre la cuestion arancelaria van rara \
mas alla del punto 4 que ahora hemos llegado, porque, aun
fuando se habla mucho, por lo menos en los Estados Uni-
dos, del efecto de 1a proteccion sobre los salarios, es hacien-
40 deducciones de lo que se afirma acerca de sus efectos so-
bre la produccion de la riqueza. Sus defel
proteccion eleva los salarios; pero siempre

barlo, es tinicamente arguyendo, como hemos

proteccion aumenta la prosperidad de un pais en conjunto,

de lo cual infieren que debe aumentar los salarios, O cuando
el aserto de que la produccion eleva los salarios es estable-
Cido en forma negativa procedimiento favorito de los protec-
clonistas americanos y afirman que la proteccion impide

los salarios caer en el bajo tipo de otros paises,
MAcIOn estd siempre fundada sobre la hipotesis de que la pro-

teccion es necesaria para que la produc

: ceion prosiga con sa-
larios Caros,

, ¥ que, si fuera suprimida, la produccién decae-
18 & causa de que los productores extranjeros venderian a
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més bajo precio que los productores nacionales, por lo cual
los salarios tendrian también que decaer (1),

Pero aunque ya hemos destruido totalmente la base de
ése argumento, examinaremos (puesto que esta es la parte
mas importante del problema) directa é independientemente,
la alegacion de que el proteccionismo eleva (6 sostiene) los
salarios.

Por mas que el problema de los salarios es primordial-
mente un problema de distribucion.de riqueza, ningun escri=
tor proteccionista de los que yo conozco se avertura a tratar
el asunto de ese modo, v los librecambistas, generalmente,
se detienen donde los protecsionistas se paran, arguyendo
que la proteccion disminuye la produccion de riqueza y (cuan=
do tratan del problema de los salarios) infiriendo de alli que
la proteccion debe reducir los salarios. Para fines de discu-
sion, esto es logicamente bastante, puesto que siendo el libre
cambio el comercio natural, el deber de probar corresponde &
aquellos que desean restringirlo. Pero como mi proposito es
mas que el de una discusion, no puedo contentarme simple-

mente con demostrar la sinrazon de los argumentos protec-

(1) He agui, por ejemplo, la New-York Zribune,
la ultima eampana p: 1 idente (1884), uno de lo
los argumentos en favor de la proteceion que se utilizan en tiem
elecciones para el uso de es y bien remunerados tra
americanosm;

«Todos los trabajadores saben que el trabajo en otros paises no estd
tan bien pagado como aqui. Pero esta diferencia no podria existir si los pro=
ductos del trabajo pagado con 5o centavos en Inglaterra, Alemania 0 Cas
nacd pudieran ser vendidos libremente en nuestro mercado, en vez de 198
productos del jornal de un dollar qae rige aqui, Por tanto, este pais oblig
i los patronos del trabajo de 5o centavos d pagar un derecho porel privis
legio de vender en este mercado sus mercancias. Este derecho se llam@
Arancel, 5i éste es bastante alto para compensar la diferencia en
los salarios, de manera que ¢l trabajo en este pais no pueda ser degradado
hasta el nivel en gue se halla un trabajo semejante en otros paises, se llama
Arancel protector, 3"4:.‘:;“'.1;!.1‘.&' Arancel es la defensa de la industria ameri=

cana contra la directa competencia del trabajo mal pagado de otros pueblosss
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cionistas, Una proposicion verdadera puede estar fundada en
un mal argumento, v para satisfacernos enteramente acerca
del efecto de la proteccion, debemos indagar su influencia so-
bre la distribucion tanto como sobre la produccién de riqueza.
Frecuentemente nace el error de suponer que lo que perju-
dica 0 beneficia al conjunto debe afectar de igual manera a
todas sus partes. Las causas que aumentan 6 disminuyen la
suma de riqueza producen frecuentemente el efecto contrario
Sobre las clases y los individuos. La sustitucién de las algas
por la sal para la obtencion de la soda, aumento la produccion
de la riqueza en Inglaterra, pero disminuyé las reatas de mu-

chos propietarios territoriales escoceses. La introduccion de

tlos ferrocarriles, 4 pesar de lo considerablemente que aumentd

gl conjunto de la riqueza, arruind el trafico de muchas pe-
guenas ciudades. De las guerras, por muy destructoras de la
riqueza nacional que sean, salen grandes fortunas. Los incen-
dios, los naufragios y las hambres, aunque sean desastrosas
para la comunidad, pueden resultar provechosas a algunos

o

individuos, y el que tiene un contrato que cumplir 6 ha ju-

8ado a la baja en los fondos publicos puede enriquecerse en

2 los malos tiempos,

Sin embargo, como aquéllos que viven de su trabajo cons-
tituyen en todos los paises la mayoria del pueblo, hay una
gtan probabilidad de que, sean quienes fueren los que resul-
ten beneficiados, todo lo que reduce la renta total de la colec-
tividad debe ser nocivo para los trabajadores. Pero como no
guiero dejar nada para los supuestos, por fundados que sean,
dejadme examinar directamente el efecto de los Aranceles pro=

: tecclonistas sobre los salarios.

T'odo lo que afecta 4 la produccion de la riqueza puede al

mismo tiempo afectar 4 su distribucion, También es pasible

que el aumento 6 disminucién en la produccion de riqueza

Pueda, en ciertas circunstancias, alterar las proporciones de la
@istribucion. Pero es sélo el primero de estos problemas el que
hemos de examinar ahora, puesto que el segundo rebasa los

limites del problema arancelario, y si llega d ser necesario es-
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tudiarlo, no lo haremos hasta después de que hayamos ad-
quirido conviccién sobre los efectos del proteccionismo.

El comercio, segtin hemos dicho, es un modo de produc-
¢ion, y el efecto de las restricciones arancelarias sobre el co-
mercio, es perjudicar la produccién de riqueza. Pero los Aran-
celes proteccionistas también operan alterando la distribucion
de la riqueza al imponer altos precios 4 algunos ciudadanos
y proporcionar extrabeneficios a otros. Esta alteracion de la
distribucion en su favor es el motivo que les impele & procu-
rar activamente la imposicion de derechos protectores y 4
predecir fervorosamente 4 los trabajadores las calamidades
que sobrevendrian  éstos si tales derechos fueran rechaza-
dos. Pero, ;de qué modo pueden los Aranceles proteccionistas
afectar 4 la-distribucion de la riqueza en favor del trabajo? El
objetivo inmediato y el efecto de los Aranceles proteccionistas
es elevar el precio de las mercancias; pero los hombres que
trabajan no son vendedores de mercancias, son vendedores
de trabajo. Venden trabajo con el proposito de comprar mer=
cancias; :como puede beneficiarles el aumento de valor en es-
tas mercancias?

Hablo de precio conforme 4 la costumbre de comparar
otros valores con el del dinero. Pero el dinero es s6lo un medio
de cambio y la medida del valor comparativo de etras cosas.
El dinero mismo aumenta ¢ disminuye en valor cuando se 1€
compara con otras cosas variando de tiempo 4 tiempo y de
lugar & lugar. En realidad, la tinica verdadera y final medida
de los valores es el trabajo, siendo el valor efectivo de cuals

quier cosa la suma de trabajo que se pide en cambio de ella,

Para hablar con exactitud, por consiguiente, el efecto de unts

Arancel proteccionista es aumentar la suma de trabajo por €l
cual se cambiardn ciertas mercancias. Por tanto, reduce el vas
lor del trabajo exactamente en lo mismo en que aumenta el
valor de la mercancia.

Supongamos un Arancel que impidiera la inmigracion de
trabajadores, pero que no opusiese obstaculo ninguno 4 la im=

portacion de mercancias. Aquéllos que tienen mercancias que
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* yender cestimarian que tal Arancel les beneficiaba? Y, sin em-

bargo, decir esto seria tan racional como decir que un Aran-
cel sobre las mercancias es en beneficio de aqueéllos que tie-
nen trabajo que vender,

No es verdad que los productos del trabajo a corto precio
arrojen 4 los productos del trabajo & mds alto precio de nin-
gan mercado en el cual puedan ser vendidos libremente,
puesto que, como hemos visto ya, el bajo precio del jornal
no significa baratura en la produccion, y es el coste de pro-
duccion relativo, no el absoluto, lo que determina los cambios.
¥ no tenemos sino que mirar en torno para ver que aun en la
misma ocupacion, los salarios pagados por aquellos produc-
tos que pueden ser vendidos juntos libremente, son por lo
comiin mas altos en las grandes ciudades que en las pequenas
ldeas, en unos distritos que en otros.

Verdad es que hay una tendencia constante de todos los
salarios hacia un comiin nivel y que esta propension nace de
la competencia. Pero esta competencia no es la de los merca-
dos de articulos, sino la competencia de los mercados de tra-
bajo. Las diferencias entre los salarios pagados por la produc-
eion de articulos que se venden libremente en los mismos mer-
cados no pueden nacer de las restricciones puestas 4 la compe-
tencia de las mercancias vendidas, sino que nace manifiesta-
mente de las dificultades en la competencia de los trabajadores
‘para buscar empleo. En la medida en que la competencia de
ttabajo varia entre ocupacién yocupacion 6 entre lugar ylugar,
iVarian los salarios. Siendo el coste dela vida mayor en las

W grandes ciudades que en las aldeas, los mas altos salarios de
Blas unas no son mas atrayentes que los bajos salarios en las

otras, al paso que los diferentes tipos de salarios en diversos
distritos se conservan, evidentemente gracias a la inercia y 4
185 dificultades que retardan la corriente de poblacion, 6 4
causas fisicas o sociales que producen diferencias en la inten-
Siddad de la competencia en el mercado de trabajo.

La tendencia de los salarios hacia el nivel comun es rapi-
@4 en la misma ocupacion, porque la transferencia de trabajo




es facil. En un mismo lugar, no puede haber diferencias en
los salarios de la misma industria; como las que pueden exis-
tir entre diferentes industrias, puesto que el trabajo en la mis=
ma industria puede transferirse de patrono a patrono con mu-
cha menos dificultad de la que implica un cambio de profesion.
Hay tiempos en los que vemos 4 un patrono reducir los salarios
y 4 otro seguir su ejemplo, pero esto ocurre demasiado rapidas
mente para ser causado por la competencia de las mercancias
en el mercado. Eso ocurre en los tiempos en que es grande la
competencia en el mercado de trabajo y las mismas circuns=
tancias que permiten & un patrono reducir los salarios permi=
ten & otros proceder de igual manera. Si fuera la competencia

de los articulos en el mercado la que lleva los salarios 4 un®

nivel, éstos no podrian ser elevados en un establecimiento @
en una localidad sin que al mismo tiempo se elevaran en otros
que abastecen el mismo mercado, mientras que, en los tiems=
pos en que los salarios suben, vemos que los trabajadores en
un establecimiento 6 en una localidad piden primero un au=
mento y si éstos triunfan, los trabajadores de otros establecis
mientos 0 localidades siguen su ejemplo.

Si pasamos ahora & una comparacion de profesiones con
profesiones, veremos que, aun cuando hay una tendencia has
cia un nivel comtn, que mantiene entre los salarios de difes
rentes profesiones cierta relacion, existe, en el mismo tiempo
y lugar, gran diferencia de salarios. Estas diferencias no sofi

incompatibles con aquella tendencia; por el contrario, son des

bidas 4 ella, exactamente como el ascender un globo y el caer

una piedra comprueban la misma ley fisica. Por mas que [a S8

competencia del mercado de trabajo propenda 4 conducir 10§

salarios en todas las profesiones 4 un nivel comun, hay difé=S88

rencias entre las profesiones, que pueden agruparse en difes
rencias de atractivo y diferencias en la dificultad de acceso,
que refrenan en varios grados la competencia de trabajo ¥
producen diferentes tipos relativos de salario. Aunque estas
diferencias existen, los salarios en distintas ocupaciones estan

en cierta relacion los unos con los otros, por la tendencia al
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gomun nivel; de manera que la reduccion de los salarios en
un empleo tiende a efectuar una reduccion en los otros, no
por la competencia de los articulos en el mercado, sino por la

B competencia del trabajo en ese mercado. Asi los ebanistas,
B por ejemplo, no podrian ganar durante'mucho tiempo dos do-

B llars donde los trabajadores en otras profesiones que se apren-
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Sdieran v practicaran con igual facilidad ganaran solamente

uno, puesto que los superiores salarios atraerian trabajo a la
gbanisteria, aumentando la competencia y abatiendo los sala-
rios. Pero si los ebanistas poseyesen una union bastante fuerte
para limitar estrictamente el nimero de los trabajadores nue-

B wos que pudieran dedicarse 4 su profesion, o es claro que

podrian continuar ganando dos dollars, mientras en otros tra-
thajos seinejantes se ganara solo uno? En la practica, los 7va-
des-{nions, conteniendo la competencia de trabajo, han ele-
vado considerablemente los salarios en muchas ocupaciones,
¥ hasta han producido diferencias entre los obreros de la mis-
ma profesion unidos y los no unidos. Y lo que limita la posi-
bilidad de elevar de este modo los salarios es, notoriamente,
no la libre venta de las mercancias, sino la dificultad de res-
tringir la competencia de trabajo.

:No demuestran estos hechos que lo que tienen que temer

oS trabajadores americanos no es la venta en nuestros mer-
cados de los productos del <trabajo extranjero barato», sino
B la transferencia del trabajo mismo 4 nuestro mercado de

S brazos? En las condiciones existentes en la mayor parte del

mundo civilizado, el salario minimo esta determinado por lo
fue llaman los economistas el «nivel de bienestar», es decir,
Cianto mds misero es el género de vida al que estan habitua-
dos los trabajadores, mas bajos son sus salarios y mayor la
Lposibilidad de obligarlos 4 bajar en cualquier mercado de tra-

I Bijo en que aquéllos ingresen. Siendo esto asi, ;qué diremos

fe esa especie de «proteccion 4 los trabajadores americanos»

:'._‘l k : - :
g, al par que impone derechos sobré las mercancias con la

EPretersion de que son contra el «trabajo pobre», admite libre-

mente al propio «trabajador pobres? La importacion de produc-

%
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|
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tos de trabajo pobre es una cesa muy diferente de la importa-
cién del trabajo barato. El efecto de la una es sobre la pro=
duccion de rigueza, aumentando la suma total que ha de ser
distribuida; el efecto de la otra es sobre la distribucion de la
riqueza, disminuyendo la porcion que debe ir 4 las clases tra=
bajadoras. Permitiriamos la libre circulacidn de las mercancias
chinas sin que afectara en lo mas minimo 4 los salarios; pero,
bajo nuestras condiciones actuales, la libre inmigracion de los
trabajadores chinos disminuiria los salarios.

Imaginemos, en las condiciones generales de la civiliza< 8

cién moderna, un pais de salarios altos relativamente y otro %
de salarios relativamente bajos. Supongamos situados estos 58
pong

paises uno junto 4 otro y separados solamente por un murg

que permita la libre transmision de las mercancias, pero ng

de los seres humanos. ;Podemos suponer, como la teoria pro=
teccionista arguye, que el pais de altos salarios no haria mas
que importar y el de salarios bajos exportar, hasta que la de=
manda de trabajo fuera tan disminuida en el primero que lo§
salarios descendiesen al nivel de los del segundo? Para esto
seria menester suponer que el pais primero seguiria enviando
sus mercancias al través de aguel muro sin obtener nada en
retorno. Es evidente que un pais no exportaria mas de lo que

obtuviera en cambio, v que el otro pais no podria exportars

mas de lo que diera en retorno. Lo que aconteceria entre 108

dos paises seria el cambio de sus respectivas producciones ¥,

como indicamos previamente, que las mercancias que viajass

ran en uno y otro sentido en este cambio serian determinas

das, no por la diferencia entre Jos salarios en ambas comars

cas, ni tampoco por las diferencias entre el coste de produc=Sss

cion en ellas, sino por las diferencias dentro de cada pais en

el coste proporcional de produccion de las diferentes cosasess

Este cambio de mercancias produciria mutuos beneficios @

ambos paises, aumentando la suma total de las de cada unog

pero cualesquiera que fuesen las proporciones a que ese cams

bio llegara, :¢6mo podria perjudicar la demanda de trabajo O3S

influir en la reduccion de los salarios?
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Ahora, mudemos el supuesto € imaginemos entre los dos
paises una barrera tal que impidiese el paso de las mercancias
y permitiera el libre transito de los hombres. Ningtn articulo
producido por el trabajo mal pagado de un pais, podria en
este caso ser transmitido al otro; pero, jimpediria esto la re-
duccion de los salarios? Manifiestamente, no. Los patronos en
el pais de salarios altos podrian obtener trabajadores dispues-
tos a trabajar por menos, lo cual haria bajar rapidamente los
salarios. Lo que podemos ver de este modo con la ayuda de
la imaginacion concuerda con lo que vemos en la realidad.
A pesar de los altos derechos que contienen la entrada de
mercancias con €l pretexto de proteger el trabajo americano,
los trabajadores americanos de todos los oficios se ven obliga-
dos 4 organizarse para protegerse a si propios, disminuyendo
la competencia en el mercado de trabajo. Nuestro Arancel
protector sobre la mercancia eleva los precios de la mercancia,
pero lo que ha elevado los salarios ha sido realizado por los
Trades Unions y por los Caballeros del Trabajo. Destruid es-
tas organizaciones y jcoémo impediria el Arancel que se abatie-
sen los salarios en todas las profesiones ahora organizadas?

Un sistema realmente encaminado a la proteccion de los
trabajadores contra la competencia del trabajo barato, no
prohibiria meramente la importacion de trabajo barato en
cualesquiera condiciones contratado, sino que prohibiria la
venida de todo trabajador que no contase con l0s suficientes
recursos para sustraerse'd la necesidad de competir por los
salarios, 6 que no diera seguridad de adscribirse a alguna or-
ganizacion obrera y sujetarse & sus reglas. Y si bajo este ré-
gimen se impusieran cualesquiera derechos 4 las mercancias,
serfan impuestos preferentemente 4 las mercancias que pue-
den ser producidas por pequefio capital, no a aquéllas que re-
Quieren capital amplio, es decir, el esfuerzo se encaminaria a
proteger las industrias 4 que los trabajadores pueden dedicar-
8¢ facilmente por su propia cuenta, mejor que a aquéllas en
1as cuales el simple trabajador no puede esperar nunca llegar
& Ser su propio patrono.
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Nuestro Arancel, como todos los Aranceles proteccionistas,
no se propone nada deesto. Ampara al patrono !Ji'tl\lLTCt(J.l'
contra la competencia, pero de ninguna manera procura dismi-
nuir la competencia entre aquéllos que tienen que vender su
trabajo, y las industrias que trata de proteger son aguellas en
las cuales el simple trabajador 6 aun el trabajador con pe-
quefio capital no puede esperar nada, aquéllas quc.no pueden
funcionar sin grandes establecimientos, maquinaria costosg,
magnas acumulaciones de capital, 6 la propiedad de elemen-
tos naturales que alcanzan subido precio.

Es notorio que el fin de la proteccion es disminuir la com-
petencia entre los vendedores de mercancias, no entre 1os ven-
dedores de trabajo. En ningin caso, salvo en los singulares y
excepcionales casos de que hablarée dc_wpuﬁt\, puede Lfn Aran-
cel sobre las mercancias beneficiar a aquellos que tienen en
venta trabajo, no mercancias. Ni hay en nuestro Arancel pre-
cepto z-ii;_;'u:‘i-n que tienda a compeler a los pqu'natme asi I*.unu-
ficiades 4 partir sus beneficios con sus trabajadores. Al tiem-
po que da & estos patronos proteccion en el n‘.u.'c:tdo de cosas,
les deja el librecambio en el mercado de rabajo, y ?t_)h traba-
jadores, para cualquier proteccion que necesiten, tienen que
organizarse, :

No digo que ningdn Arancel pueda elevar los salarios
Consigno simplemente que en nuestro Arancel |*mtuii‘,_n" ”.“
se procura, aunque fuese ineficaz, hacer esto, que LI fin uni-
co v el espiritu del proteccionismo no es la proteccion de los
\'un.dcdi,n‘cs de trabajo, sino la proteccion de los compradores
de trabajo, no la conservacion de los salarios, sino la subsis-
tencia de los beneficios. Las mismas clases que declaran su

afan de proteger el trabajo americano elevando el precio de lo

que ellas mismas tienen para vender, notoriamente compran el

trabajo tan barato como pueden y se oponen fieramente &
toda organizacion de los trabajadores para elevar los sala-
rios. El grito de «proteccion para el trabajo americano» res
suena mas clamorosamente en los periddicos que estdn en

las manos de la Union de Impresores; en los duefos del cars
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bon y el hierro quiénes, importando en masa «trabajo pobres,
han combatido sanudamente todo esfuerzoe sus trabajado-
res por obtener algo que se pareciera 4 salarios decentes, y de
los propietarios de fabricas que se arrogan el derecho de im-
poner 4 sus hombres lo que han de votar. El espiritu de la
proteccion es contra los derechos del trabajo.

Hay una clase de trabajo en la que el capital no tiene su-
perioridad y del cual, desde la remota antigiiedad, se ha en-
tendido que redundaba en grandeza y gloria verdadera de
un pais: el trabajo intelectual, un género de trabajo fati-
g0s0 en si mismo que requiere larga preparacién y, en la ma-
yoria de los casos, extremadamente parvo en sus rendi-
mientos pecuniarios. ;Qué proteceién han dado 4 esta clase
de trabajo las mayorias proteccionistas tan largo tiempo om-
nipotentes en el Congreso? Mientras el fabricante ameticano
de libros, el patrono capitalista que los lanza al mercado, ha
sido protegido solicitamente contra la competencia de los fa-
bricantes extranjeros, el autor americano no solamente no ha
sido protegido contra la competencia de los autores extran-
Jeros, sino que ha sido expuesto 4 la competencia de un tra-
Bajo por el cual nadie tenia que pagar nada. Aquél nunca ha
pedido otra proteccion que la derivada de la usual- justicia,
pero aun esta le ha sido rehusada. La fabricacion extranjera
de libros ha sido gravada con altos derechos protectores; en
las oficinas de correos existen funcionarios de Aduanas, y un

@mericano no puede ni atn aceptar un libro que cualquier

amigo le envie regalado sin pagar por él un impuesto (1).
Pero esto no es para proteger al autor americano, que en
fuanto autor es un simple trabajador, sino para proteger al

(1) Aunque todos los afios se recauda en los Estados Unidos una
Bran cantidad para enviar Biblias 4 los infieles de paises extranjeros, im=

ponemos para la proteccion del «fabricante de Biblias» nacional un pesado

dmpuesto sobre la importacion de Biblias en nuestro pais. Recientemente se

produjeron quejas por la introduccion de Biblias al través de la frontera
Nortc. las cuales quejas han instigado indudablemente & los funcionarios
e Aduanas @ recrudecer su vigilancia, puesto que, segtn noticia oficial,

16
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impresor americano, que es un capitalista. Y este capitalista
tan cuidadosamerte protegido en todo lo que vende, ha po-
dido compeler al autor americano 4 soportar la competencia
con el trabajo robado. El Congreso, que, ano iras afio, ha
conservado un duro Arancel, con el hipocrita pretexto de
proteger el trabajo americano, ha rehusado constantemente
la elemental justicia de acceder a un tratado internacional de
propiedad intelectual, que impidiera a los impresores ameris
canos robar el trabajo de los autores extranjeros y permitiese
4 los autores americanos no solo situarse en el igual plano
que los autores extranjeros en el mercado nacional sino ob=
tener que les pagasen sus libros cuando los reimprimiesen en
paises extranjeros. Este tratado internacional, aun cuando 10
exigian los dictados del honor, de la moral y de una politica
patriGtica, siempre ha sido resistido por los intereses protecs

cionistas (1). ;Puede demostrarse de algiin otro modo MASEE

claramente que el verdadero motivo de la proteccion es siem=

pre el provecho del patrono capitalista y nunca el beneficio ¥

del trabajo?

:Qué se pensaria de un Diputado que propusiera comOSs

una «medida para los obreros» dividir el sobrante del Teso=
to entre dos 6 tres Compaiias de ferrocarriles y que arguyes
se seriamente que esto se hacia para elevar los salarios en
todas las profesiones, puesto que los reyes del ferrocarril, al

encontrarse mas ricos, aumentarian en consecuencia los sas

larios de sus empleados; que esto aumentaria 10s salarios €N

todos los fertocarriles v 4 la vez produciria el"aumento il

¢l sibado 6 de Febrero de 1886, a las doce de la manana, fueron vendidos

en subasta publica frente d la Aduana, en Détroit, los siguientes objetos

decomisados por violagion de las leyes fiscales de los Estados Unidos: UGS

estuche de alhajas de plata, tres bote & cofiac, siete yardas de astracany

un retal de seda, siete libros, un chal, un gabdn de pieles; cuatro rosariosy

una camisa de lana, dos pares de mitones, un par de medias, una botella/deSs

ginebra y una Biblia.

(1) Debe exceptuarse 4 Horacio Greeley el cual, aun siendo protecciisis

nista. reclamé el tratado internacional sobre propiedad intelectual.
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los de todas las profesiones? Y, sin embargo, la afirmacion de
que los derechos proteccionistas sobre las mercancias elevan
los salarios entrana esos supuestos. Se alega que la proteccion
eleva los salarios del trabajo, es decir, de todos los trabajado-
res. No se limitan & decir que sube los salarios en 11{5 in-
d}thtl‘ias especialmente protegidas por el Arancel. Esto se-
ria confesar que los beneficios de la proteccion se distri-
buyen con parcialidad, cosa que sus defensores niegan siem-
pre con ahinco, Los proteccionistas suponen sicmprc que
los beneficios de la proteccion se experimentan en todas
las industrias y aun presentan los salarios de los trabaja-
dores rurales (una industria que en los Estados Unidos
no esta ni puede estar protegida por el Arancel) como p:‘u;'::
ba de los resultados de la proteccion. |

El mecanismo de la proteceion es aumentar el precio de
las mercancias protegidas, conteniendo la importacion de
modo que consienta & los productores nacionales de esas
mercancias obtener mayores beneficios, Unicaménte en cuuﬁh‘;
consiga esto, y en la medida en que lo consiga, puede obte-
ner la proteccion aigin efecto alentador, y todo efecto sobre

B 105 salarios ha de dimanar de aquél.

Ya he demostrado v la proteceid i
demostrado que la proteccion no puede, sino tem-

poralmente, aumentar los derechos de los productores en

cuanto a productores, pero, aun sin tener esto en cuenta, es

= claro que el aserto de que la proteccion eleva los salarios im-

plica dos presuniciones: primera, que el aumento en los pro-
Vechos del patrono significa aumento en los salarios de los
r;lh. 1¢ ‘ae T CPo o g s B Y k
Et‘ ajadores, y segunda, que el aumento de los salarios en
as arafect s . vor1 o - £ {
tbl }Ji;luumu protegidas entrana aumento de salarios en
odas las - a0 ) Py W oty . 1
: as las ocupaciones. Exponer estas presunciones es demos-
rar su absurdo. ¢Hay alguie :

; absurdo. ¢Hay alguien que suponga, realmente, que
porque un patrono obtenga mayores provechos pagard mayo-
Ies salarios? | ;

No hace mucho tiempo me encontraba yo en la platafor-

' ‘ma de i : da . 1y r he
de un 6mnibus de Brooklyn, y hablaba con el conductor.

Me hablaba, con amargura y desesperanza, de sus largas ho-
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ras de pesado trabajo y dc su pobre remuneracion; como es-
taba encadenado 4 su coche, mas verdadero esclavo que Ios
caballos, solo podia sostener penosamente & su mujer y 4 sus
hijos, sin poder ahotrar nada para los «malos dias»

Yo le dije: «No seria bueno que el Parlamento votara una
ley L’unsimiundu 4 las Compaiias elevar el precio de cinco 4
seis centavos, lo cual le permitiria alzar los salarios de sus
conductores y cobradores?

El conductor eché sobre mi una rapida mirada, y excla-
mo: «{Darnos més porque ganaran mas! Podiais subir los pre-
cios de seis 4 sesenta centavos, y no nos pagarian un penique
mas. Por mucho que ellas ganaran, no obtendriamos mas nos-
otros, mientras haya cientos de hombres desocupados y de~
seosos de reemplazarnos, La Compaiia pagaria divide ndos
més alios 6 aumentaria sus reservas; pero no nos elevaria el
sueldoa,

{Tenia razon el conductor? Los compradores de trabajo

L) no conlor-

como los compradores de las demas cosas pagan,
me & lo que pueden pagar, sino conforme & lo que no tienen
mas remedio que pagar. Hay, es verdad, incidentales excep-
ciones; pero estas excepciones han de re eferirse a sentimien=
tos magnanimos que el hombre ducho en los negocios elis
mina de estos negocios, por muy benigno que sea fuera deé
ellos. Aunque aumentéis los provechos de una Compaiid
de 6mnibus 6 de un fabricante, no tomara uno ni otro
esto en cuenta para pagar salarios mds altos, Los patros
nos nunca dan el aumento de sus provechos como razon
para elevar los salarios de sus trabajadores, aunque frecuens=
temente aducen la disminucién de los beneficios, como un
motivo para reducir esos salarios. Pero esto es un pretexs
to. no una razén. La verdadera razon es que los duros
tiempos que disminuyen los beneficios de aquellos, aumentan
4 la vez la competencia de los obreros en busca de trabajo.
les excusas se dan tinicamente cuando los patronos siens

Tale

ten que si reducen los salarins, sus trabajadores sc veran

obligados & someterse & la reduccién puesto que otros S€
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alegrarian de reemplazarlos. Y cuando los Trades Unions

consiguen contener esta competencia, los obreros logran ele-
var sus salarios. Desde aquel dia en que hablé con el con-
ductor, los empleados de los 6mnibus de New-York y Broo-
klyn, organizados en secciones de los Caballeros del Trabajo
y sostenidos por esta asociacion, han triunfado en parte au=-
mentando sus sueldos y disminuyendo sus horas de trabajo,
obteniendo asi lo que ningtin aumento en los beneficios de
las Compainias hubiera influido lo mas minimo para darles.

Cualquier aumento en los provechos que obtuviesen los
patronos a causa de los derechos protectores, no influiria en
¢l aumento de los salarios & menos que actuase sobre la
competencia de tal modo que diera a los trabajadores poder
para obligar a ese aumento de salario.

Hay casos en los que un derecho protector puede produ-
cir este ulccbu pero solo en pequena extension y por corto
tiempo. Cuando un derecho, aumentando la demanda
gierta produccién doméstica, aumenta repentinamente la de-
manda de cierta clase de trabajadores c-!'u\.‘ialii.~%‘.;i~‘, los sa-
larios de estos trabajadores pueden aumentar temporalmen-
te, en una medida y por un tiempo determinado por las difi-
gultades para obtener de otros paises trabajadores diestros 0
para que los nuevos obreros adquieran I’L aptitud necesaria,

Pero en cualquier industria es solo el corto nimero de

k

trab;tjii‘.i"l‘d‘; Li‘\ ili"‘\ tud l.'* L"',\f..uu‘ S L] \|ll\- }[.kuU S€r a

to asi y aun después de que tal ventaja ha sido conquista

SpOr esos pocos, Unicamente pueden conservarla por la orga=-

nizacion obrera que limite la entrada de competidores. Creo
que hay casos, pocos realmente, en los que se ha obtenido
gde este modo algun aumento de salarios por aquellas reduci-
das clases de trabajadores de ciertas industrias protegidas
Que exigen una tan excepcional maestria, que’ sus filas no
pueden ser facilmente nutridas, y todavia son mas raros los
£as0s, si es que existen, en los cuales las dificultades de im-
portar trabajadores ¢ de instruir nuevos obreros han bastado

durante largo tiempo para conservar esos aumentos, En
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cuanto 4 las grandes masas de los empleados en las indus-
trias protegidas, dificilmente podria decirse que su trabajo
requiere especial destreza. La mayor parte de ¢l puede ser
ejecutada por los trabajadores corrientes sin aptitudes espe-
ciales, y mucha parte ni siquiera exige la fuerza fisica de un
hombre adulto, sino que consiste en la mera atencién & la
maquinaria 6 4 manipulaciones que pueden ser aprendidas
por muchachos y muchachas en pocas semanas, en pocos
dias y hasta en pocas horas. En cuanto 4 este trabajo, que
constituye con mucho la mayor parte del exigido en las in-
dustrias que més solicitamente protegemos, cualquier efecto
temporal que un Arancel tuviera para aumentar los salarios
del modo que hemos seialado, se perderia tan rapidamente
que apenas podria decirse que habia comenzado a obrar, Por-
gue un aumento en los salarios de tales ocupaciones seria
desde luego contenido por la afluencia de trabajo desce otras
ocupaciones. Y debe recordarse que el efecto de «estimular»
cualquier industria por el impuesto es necesariamente des-
alentar & otras industrias, y asi se impulsa el trabajo hacia las
industrias protegidas expulsandolo de las otras.

Ni podrian tampoco elevarse los salarios sin que la prima
que el Arancel trata de dar 4 los patronos productores fuese
dada directamente 4 los trabajadores. Si, en vez de las leyes
que procuran aumentar los provechos de los patronos produc-
tores en ciertas industrias, hiciéramos leyes por las cuales hu-
biera de afiadirse otro tanto 4 los salarios de los trabajadores,
la competencia que la prima originarfa abatitia pronto los
salarios desde el tipo de éstos mds la prima; al tipo 4 que los
salarios se hubieran detenido sin la prima, El resultado se-
ria el que fué en Inglaterra cuando, al comienzo de esta cen=
turia, se intenté mejorar la miserable condicion del bracero
agricola con «suplementos de salario» pagados de las cajas
parroquiales. En la misma proporcion de esos suplementos
disminuyeron los salarios que los labradores pagaban.

El conductor del 6mnibus tenia razon. Nada podria ele=

var sus salarios sino aquello que disminuyera la competencia
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de los que estaban dispuestos a reemplazarlos por los salarios
que ellos ganaban, Si se dispusiera que & cada conductor de
dmnibus habia de pagérsele diariamente un suplemento de

1
un dollar con cargo 4 los fondos ptiblicos, el resultado seria

sencillamente que los hombres que anhelan ocupar las plazas
de conductores de 6mnibus por los salarios que ahora ganan
8stos, estarian dispuestos & ocuparlas por un dollar raenos,

Si diéramos 4 cada conductor de émnibus dos dollars al
dia, las Compaiias podrian obtenerlo sin pagar nada, 1o mismo
que ocurre donde los camareros son habitualmente pagados
por los clientes, donde aquéllos ganan muy cortos O ningunos
salarios y, en algunos casos, hasta pagan una prima por sus
plazas.

Pero si es absurdo imaginar que, sea cual fuere el influjo
de un Arancel para aumentar los beneficios en las industrias
protegidas, puede elevar los salarios en esas industrias, ¢qué
diremos de la idea de que tal elevacion en los salarios de la5
industrias protegidas aumentaria los salarios en todas las in-
dustrias? Esto es como si se dijera que poner diques en el 1io
Hudson elevaria el nivel de las aguas del puerto de- New-
York y, por consecuencia, el del Océano Atlantico, Los sala-
fios, como el agua, tienden a un nivel, y 4 menos que se el
ven en las mas bajas y difundidas ocupaciones solo pueden
Ser alcanzados en una profesion especial dificultando la com-
petencia en esta.

El fipo general de los salarios en un pais esta notoria-
mente determinado por su tipo en las profesiones que re-

guieren menor aptitud especial y a las cuales puede consa-

grarse mas facilmente el hombre que no tiene mas que sus

bmzt)s. Como éstas absorben la gran masa de trabajadores,
Bsas ocupaciones constituyen la base de la organizacion in-
dustrial v son 4 las demas profesiones lo que el Océano es a
Sus golfos. El tipo de los salarios en las mas altas ocupacio-
es puede ser llevado por cima del que prevalece en las mas
bijas solo en cuanto las mas altas ocupaciones se encuen-

ttan resguardadas de la afluencia de trabajo por sus mayores
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riesgos O inseguridad, por la exigencia de superior aprendi-

Zaje, preparacion O natural habilidad, 6 por restricciones
como las impuestas por las organizaciones obreras. Y para
conseguir algo semejante @ un aumento de salarios en cual-
quiera ocupacion, para dedicarse 4 la cual ro haya restric-
ciones ningunas, es necesario aumentar los salarios en las
profesiones mas bajas y mas humildes. Es decir, para volver
4 nuestro primer ejemplo: que el nivel de las bahias y los
puertos no puede ser elevado sino elevando el nivel del
evidente de modo, el recono-

otro !
cimiento de este general principio bastaria para hacer claro

Océano. Si no fuera
que los derechos sobre las importaciones nunca elevan el
tipo general de los salarios. Porque los derechos de importa-
cion pueden «protegers Unicamente las profesiones en que
no hay bastante trabajo empleado para producir la suma de
articulos que necesitamos. El trabajo asi empleado no puede
ser nunca mas que una fraccion del trabajo consagrado &
producir mercancias de las qua no solamente abastecemos el
mercado propio sino que tenemos un excedente para expor=
tarlas y del trabajo empleado en obras que deben hacerse en
el propio lugar en que S2 necesitan.

Sean cuales fueren la forma ¢ dimensiones de un témpa-
no, la masa que hay sobre el agua tiene que ser mucho me-
nor que la sumergida. Sean cuales fueren las condiciones de
un pais 6 las singularidades de su industria, la parte del tra-
bajo en ocupaciones que pueden ser «protegidas» por los de-
rechos de importacion, sera siempre pequeifia comparada con
la que se emplea en ocupaciones que no pueden ser protegi-
das. En los Estados Unidos, donde la proteccion ha sido lle=
veda 4 su extremo, las estadisticas demuestran que solo una
vigésima parte del trabajo del pais esta invertido en las in-
dustrias protegidas.

En los Estados Unidos, como en todo el mundo, las mas
bajas y mds extensas profesiones son aquellas en que l0S
hombres El]‘HCn‘lﬂ su esfuerzo directamente 4 la Naturaleza,

v de ellas la Agricultura es la mas importante, En los prime=
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ros dias de California, como después en la Australia, se vio
cuan rapidamente el alza de los salarios en esas ocupaciones
los aumenta en todas las demas. Si hubiera acontecido en
California cualquier cosa que aumentase la demanda de co-
cineros, carpinteros ¢ pintores, el alza en los salarios de és-
tos hubiera tropezado prontamente con la afluencia de traba-
J0 desde otras profesiones y, de este modo, se hubiera visto
retardada y finalmente neutralizada, Pero el descubrimiento
de las minas de oro, que elevé grandemente los salarios del
trabajo ordinario, los elevd también en todas sus ocupa-
ciones,

La diferencia de salarios entre los Estados Unidos y los
paises europeos es por si misma una comprobacion de este
principio. Durante nuestro periodo colonial, antes de que tu-
vieramos ningun Arancel protector, los salarios corrientes
gran mas altos aqui que en Europa. La razon es clara. Sien-
do mas facil de obtener la tierra, el trabajador podia em-

Splearse a si propio con menor dificultad, v mantenidos asi 4
I h

un alto tipo los salarios en la Agricultura, la tasa genergl de
los salarios era mds alta. Y como hasta hoy ha seguido sien-
do mas facil obtener tierra aqui que en Europa, el mas alto
tipo de los salarios en la agricultura ha mantenido un mas
alto tipo general,

Para elevar la tasa general de los salarios en los Estados

Unidos, tendrian que elevarse los salarios del trabajo agrico-

Bla, Pero nuestro Arancel no aumenta ni puede aumentar ni

Siquiera el precio de los productos agricolas, de los cuales
somos exportadores, no importadores. Ademas, aun cuando
tlvicramos una poblacién tan densa proporcionalmente 4

8 Ruestra tierra laborable como la que tiene Inglaterra, y fué-

famos, como ella es, importadores y no exportadores de pro-
fuctos agricolas, un Arancel protector sobre tales productos
10 podria aumentar los salarios campesinos; todavia menos
podria aumentarlos en otras ocupaciones, que vendrian & ser
188 mas numerosas. Podemos ver esto en los efectos de las

tleyes de granos», en Inglaterra, que aumentaron, no 1os sa-
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larios del bracero agricola, ni siquiera los beneficios de labra-
dor, sino la renta del propietario territorial. Y aun cuando la
distincion entre propietario, arrendatario y bracero no haya
llegado & ser, en las condiciones 4 que me refiero, tan clara
aqui como en Inglaterra, nada que beneficie al labrador ten-
dria la mas leve influencia para elevar los salarios, excepto
aquello que le beneficiase 4 €, no como propietario de la tierra
ni como propietario de capital, sino como trabajador.

Asi, pues, vemos teoricamente que la proteccion no puede
elevar los salarios. Que no Jo puede, lo demuestran los he=
chos terminantemente. Asi se ha visto en Espana, en Fran-
cia, en Inglaterra durante los tiempos proteccionistas, y ¢
todas partes donde se ha ensayado la proteccion. En los pai-
ses donde las clases trabajadoras tienen poca 6 ninguna ing
fluencia sobre el Gobierno, ni siquiera: se ha pretendido que
la proteccion eleve los salarios. S6lo en los paises, como [0S
Estados Unidos, donde es necesario seducir a las clases tras
bajadoras, se emplea tan absurdo argumento. Y aqui el
fracasa de la proteccién para elevar los salarios estd demoss
trado por los hechos mas notorios.

Los salarios en los Estados Unidos son mas altos que en
jos demas paises, no 4 causa de la proteccion, sino porque

hemos tenido mucha tierra vacante que ocupar. Antes de que

tuviéramos ningin Arancel, los salarios eran aqui mas altOSESSS

que en Europa, y mucho mas altos, proporcionalmente a la
productividad del trabajo, que lo son ahora, después de nuess
tros afios de proteccionismo. A pesar de toda nuestra protecs
cion—y, durante los (ltimos veinticuatro afos al menos, hé-
mos sido proteccionistas en todos los sentidos—la condicion
de las clases trabajadoras de los Estados Unidos ha ido des=
cendiendo lentamente hacia el «trabajo miseros de Europa.
No debe seguirse de aqui que esto ha ocurrido 4 causa de 1a
proteccion, pero es exacto que la proteccion ha resultado im=
potente para impedirlo.

Para descubrir si la proteccion ha beneficiado ¢ no a las
clases trabajadoras de los Estados Unidos no es necesario

e

B propio trabajo extranjero contra cuyos productos se man-

a

b~
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formar cuadros estadisticos que solo un perito pueda com-

eultado para gravar con impuestos al pueblo americano «para

B proteger la industria americana», pagan a sus obreros lo me-

tiene el Arancel. Es notorio que los salarios en las industrias

protegidas son, si cabe, mas bajos que en las no protegidas,

B gue una vigésima parte de la poblacion trabajadora de los

R Eistados Unidos, surgen en ellas méds huelgas, mas look-outs,

oL

bmis tentativas para reducir los salarios que en las demas in-

S dustrias. En las industrias de Massachusetts, tan fuertemen-

gte protegidas, los informes oficiales declaran que los operarios

1}
ok

- gidas.

Bleyes del Estado. En las industrias de Pensylvania, altamente

tno pueden ganarse la vida sin que trabajen también su mu-

mente protegidas, muchos de los obreros «protegidos» son

ninos cuyos padres se ven compelidos por la necesidad 4 po-
nerlos a trabajar, mintiendo sobre su edad para burlar las

B protegidas, los trabajadores en cuyo interes decimos. que se
establece esa alta proteccion, trabajan por sesenta y cinco

¥
¥

gcentavos al dia, y mujeres semidesnudas se dedican a ali-

mentar el fuego de los hornos. «Almacenes donde se desplu-

g a los clientess, Companias para arrendamientos de habi-

R B ; :
B taciones v casas de huéspedes, policias y mercenarios de Pin-
e ! I L

e\ Kerton (Agencia dedicada 4 facilitar 4 las Companias gentes

@fmadas en los tiempos de huelga) y todas las formas y ma-
mifestaciones de la opresion y degradacion del trabajo, son,
IPOr todo el pais, las caracteristicas de las industrias prote-

La mayor degradacion é inquietud del trabajo en las in-
gustrias protegidas que en las no protegidas puede, en parte,
€Xplicarse por el hecho de que los patronos protegidos han

BSIdO los mayores importadores de «trabajo extranjero mise-
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ro». Pero, en parte al menos, es debido a las mayores fluc-

tuaciones &4 que estan expuestas las industrias protegidas.
Cerrados los mercados extranjeros, la escasez de sus producs
ciones no puede ser rapidamente completada por la importa-
ci6n, ni su excedente absorbido por la exportacion, y por esto
la mayor parte de su tiempo oscilan entre «el hartazgo 0 el®

hambre», Estas violentas fluctuaciones tienden & poner 4 los
hombres en un estado de dependencia, si no de efectivos jor=
naleros, v deprime los salarios hasta hacerlos inferiores al
tipo corriente. Péro, sea cual fuere el motivo, el hecho es que
la proteccion dista tanto de elevar los salarios en las indus=
trias protegidas, que los capitalistas que las ejercen wdisfru-
tarin» pronto de trabajo 4 menor precio que hoy, donde los
salarios de éstas no sean sostenidos por el tipo de los sala=

rios-de las no protegidas.

CAPITULO XX

LA ABOLICION DE LA PROTECCION

Nuestra indagacion ha demostrado suficientemente lo
intitil y absurdo de la proteccion. Solo queda por demostrar
gl alegato que se hace siempre en favor de la proteccion
cuando las otras razones fracasan, arguyendo que, desde el
momento en que se ha invertido el capital y se ha organiza-
do la industria sobre la base de la proteccion, seria injusto y
perjudicial abolir los derechos protectores de una vez, y que
su reduccion debe ser gradual y paulatina. Este alegato para
la dilacion, aunque aceptado y aun expuesto por muchos de
guienes fueron hasta ahora los mas conspicuos adversarios
de la proteccion, no resiste un examen. Sila proteccion es
injusta, si es una violacion de la igualdad, violacion por la
cual se faculta & ciertos ciudadanos para gravar con tributos
a otros ciudadanos, cuanto se tarde en su completa € inme-

idiata abolicion implica permanencia de la injusticia. Nadie

puede hallarse investido del derecho de hacer un daio injus-
to; nadie puede alegar propiedad sobre el privilegio. Admitir
Que un privilegio sin otra base que una ley no puede, en
cualquier momento, ser derogado por otra ley, es incurrir
én la absurda doctrina llevada tan lejos en la Gran Bretaiia,
por la cual se mantiene que una sinecura no puede ser abo-

lida sin indemnizar al heneficiario y que porque los antecesores

gde un hombre han disfrutado del privilegio de vivir 4 costa
de los demas, ¢l y sus descendientes, hasta los mas remotos




