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nuestro Roger y Rockefeller. Washington era tan apto en ne-
gocios rurales como muchos de nuestros reyes occidentales
de la explotacién ganadera y forestal del Oeste. Anuncios hay
en el peribdico de Franklin 74e Gazette, que contienen claros
indicios de que aquel filosofo, en la primera mitad de su vida,
se ocupd en la compra y venta de esclavos. Al mismo tiempo
que Jefferson, piblica y privadamente, condenaba la esclavi-
tud y temia que la célera de un Dios justo descargara sobre
su patria por consentir semejante institucion, él se conducia
como los meridionales de su clase y posicidn: tenia esclavos.
Alexander Hamilton fue el alma de un monopolio acaparador
que, si hoy se intentara en cualquiera de nuestras ciudades,
produciria un escandalo y daria lugar a furiosas protestas.
Yo cito el pasado no como tiempo en que la naturaleza hu-
mana fuera mejor que hoy, sino como tiempo en: que habia
mas igualdad de condiciones.

En aquellos primeros dias de la Republica todos padian
ganarse la vida sin dependencia de otro. Ahora muchedum-
bies.hay obsesionadas por el miedo a la miseria. Todo se sa-
crifica en la lucha por la existencia. Por mas que nuestra for-
ma de Gobierno sea republicana y no tengamos las distincio-
nes sociales de la Monarquia, la superabundancia acumulada
por los privilegiados estd por cima de la de los principes.
Ciudadanos republicanos llegan a ser principes en la riqueza.
También serdn, efectivamente, Principes del Privilegio.

LIBRO Il

LOS PRINCIPES DEL PRIVILEGIO

CAPITULO PRIMERO

TIPOS DE PRINCIPES DEL PRIVILEGIO

Que las grandes fortunas particulares proceden del privi-
legio de apropiacion de los dones de la Naturaleza, puede
probarse con resplandecientes ejemplos. La fortuna colosal de
Astor es conspicua.

Un ciudadano americano por nacimignto, Mr. William
Waldorf Astor, se expatri6 voluntariamente para hacerse stib-
dito britanico. Pocos nobles ingleses son tan poderosos en
riqueza. Como propietario de una parte de Nueva York, po-
dria, si quisiera, rodearse de una escolta de sirvientes con
librea, cien veces mayor que la de seiscientos que acompa-
niaban al conde de Warwick (hacedor de Reyes) cuando iba

.0 venia del Parlamento (1).

John Jacob Astor, fundador de la familia, era hijo de un
carnicero al por menor: prédigo y alegre. Naci6 en Waldorf,
en el Ducado de Baden (Alemania) en 1763. Un hermano
mayor, George Peter Astor, se habia ido a Londres y alli es-
tablecié la casa Astor & Broadwood, fabricantes y vendedo-
res de instrumentos de musica. Cuando John Jacob tenia

(1) Se refiere a la Historia de Inglaterra en el sigloxy.— N, del T,
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quiza dieciocho afnos fue a Londres colocado en casa de su
hermano. Pero deseaba irse con otro hermano establecido en
América, Henry Astor, el cual tenia una pequefia carniceria
en la ciudad de Nueva York. En noviembre de 1783, con su
traje bueno de los domingos, siete flautas y unas cinco libras
esterlinas en dinero, todo lo que €l poseia en este mundo (1),
tomd pasaje de proa para Baltimore, a donde lleg6é en marzo
siguiente. En seguida se fue a Nueva York. Durante la tra-
vesia aprendio de un companero de viaje algo del comercio
de pieles. Se interesé en €l y a su llegada tuvo una coloca-
¢ién modesta con un cudquero, llamado Robert Browne, que
se dedicaba a ese negocio. El joven Astor era sufrido, sobrio
y de buenas costumbres, y en poco tiempo paso de apalear
pieles a comprarlas. Con un lio a la espalda recorria todo el
estado de Nueva York. A los tres afios se establecio en el

comercio de peleteria por cuenta propia. Puso una pequena

tienda en Water Street, Nueva York. Unicamente la tenia
provista de unos cuantos juguetes y baratijas para dar a los

indios a cambio de pieles. El uso de pieles estaba entonces
en boga en Europa y en América, asi que la demanda era
_extraordinaria. El joven Astor pronto establecio relaciones
comerciales con Londres, haciéndose agente en Nueva York
de la razon social Astor & Broadwood de instrumentos mu-
sicales. Se mudo a un gran almacén en Gold Street, en el que
puso la muestra de «Pieles y Pianos». Prosperd tanto el co-
mercio de pieles que, en 1704, Astor tenia ya un barco que
llevaba pieles a Londres y volvia con otros articulos. En 1800
extendi6 su comercio a China, exportando pieles e importan-
do té. Era incansable, excelente organizador, hébil comer-
ciante y excepcionalmente tacano con tedo el mundo, excep-
to con los individuos de su familia. En 1800, proximamente
a los quince afios de negocios, dice Parton, que se le evaluaba
su fortuna en un cuarto de millon de délares. Si Mr. Astor no
hubiera dejado a sus herederos més que sus negocios de co-

(1) Vida de Fohn Astor, por Parton, pig, 28.
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mercio, probablemente no existirian los millones de Astor de
hoy. Porque, segtin esta bien demostrado, la inmensa mayo-
ria de las empresas comerciales o industriales, m4s o menos
tarde, fracasan. Lo que hizo el fundador de la fortuna fue
emplear, en una forma de privilegio, la que é| habia hecho en
el Comercio. Compré terrenos en la ciudad de Nueva York,

Mr. Parton dice: «Teniendo una fe ilimitada en el destino
de los Estados Unidos y en la futura supremacia comercial de
Nueva York, su costumbre, préximamente desde el aiio 1800,
fue invertir sus ganancias en la compra de solare$ y terreno
en la isla Manhattdn». Rara vez se dedicé a la especulacién
territorial en otra parte, como cuando adquiri6 casi la tercera
parte del condado de Putnam por 20.000 délares en el estado
de Nueva York, en 1809. En 1827 lo vendi6 en medio millén
de duros. También gan6 dinero de otras maneras. Por ejem-
plo, al comienzo de la corta guerra de 1812, compré obliga-
ciones de los Estados Unidos a 8o, que al afio se cotizaron
a 120, Mas, desde 1800 hasta su muerte, en 1847, el princi-
pal negocio de Astor fue la especulacion territorial en la isla
Manhattdn. Como dejamos dicho, habia empleado en empre-
sas mercantiles 250.000 délares. A su muerte, cuarenta y siete
anos después, se calculaba que ese cuarto de millon se habia
convertido en 20,000,000 de délares. Este gran aumento pro-
venia principalmente del aumento de valor de su propiedad
territorial. Siempre exigi6 hasta el tltimo délar de sus rentas,
aun en la época en que habia llegado a tal extremo de debi-
lidad fisica, que, como un nifio, se alimentaba al pecho de
una mujer e imposibilitado para pasear en coche, tenia -que
ser mecido diariamente en Una manta para proporcionarle un
pequenio ejercicio corporal.

Dificil es saber con precisién lo que hoy comprenden y
valen las propiedades de Astor. Estan repartidas y pertene-
cen a diferentes apellidos. Los Astor tienen ademas por sis-

- tema, como todos los duefios de grandes estados, guardar

secreto sobre todo cuando concierne a sus posesiones. Sin
embargo, parece aproximadamente exacto que todos los es-
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tados de la familia en la ciudad de Nueva York, represen-
tan unos 400.000.000 de dolares. Mr. Burton J. Hendrick, en
McClure's Magazine, de abril de 1003, escribiendo sobre al-
gunos aspectos de este. asunto, hacia notar que, mientras que
a la muerte de Astor se valuaba la fortuna en 20.000.000,
cuando William B. Astor murié en 1876, habia aumentado
a '100.000,000; en 1890, personas competentemente autori-
zadas la calculaban en 250.000.000, y, en la actualidad, las
fortunas de los Astor repartidas en distintas ramas de la fa-
milia, ascienden, por lo menos, a un total de 4350.000.000
de dolares.

Desde que el primer Astor hizo sus primeras compras,
hace cien aiios, la isla Manhattédn ha pasado de 60.000 ha-
bitantes a 2.000.000. También sus inmediaciones han crecido
inmensamente en poblacion. Los Astor nada han tenido que
hacer, en tanto que la creciente poblacién de Nueva York les
amasaba una gran fortuna. El Persa del cuento antiguo des-
cubri6 que cuanto mas comia mds tenia que comer. Asi su-
cede con los Astor. Ellos invirtieron una suma en sus prime-
ras compras de terreno hace ya algunas veintenas de aiios, y
hoy se encuentran conque en la mayor urbe de América tie-
nen propiedad territorial, quizd por mds de dos mil veces la
cantidad que John Astor emple6. Es como comerse una torta
y conservarla después de comida, por efecto de ir creciendo
mientras se come, la parte no comida aun, en muchas veces
el tamano de la primera torta.

Tan importantes son los negocios del estado de Astor o
de «los estados de Astor», puesto que la propiedad esta divi-
dida en varias partes, que el que los maneja tiene un sueldo
igual al que la nacién paga al Presidente de la Republica:
50.000 dolares al afio. Este apoderado cobra las rentas. De
ellas toma, para pagar anualidades regias a los individuos de
la familia Astor. El resto se emplea en mejoras y en la com-
pra de mds terrenos en la ciudad de Nueva York.

El valor de las casas en los terrenos de Astor es, sin gé-
nero de duda, un valor que procede del trabajo humano. Es,
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sin embargo, un valor que tiene que ser constantemente de-
fendido de los ataques de la Naturaleza y de las injurias del
tiempo que destruyen todos los productos del trabajo. Pero
estas causas de destruccidén sen qué destruyen el valor del
terreno? Cualquiera que sea la suerte que corran toda clase
de mejoras, la tierra cada vez vale mas, a medida que la po-
blacion aumenta. Este valor de la tierra o valor del solar,
como también se le llama, no es un valor creado por el tra-
bajo. Es un valor que procede de la facultad que confiere la
propiedad territorial a su duefio para que pueda lucrarse con
el trabajo o con el fruto del trabajo de los que desean utilizar
el terreno. A medida que la poblacién crece, crece la compe-
tencia para utilizar los terrenos de Astor. El apoderado de
Astor no tiene necesidad de edificar ni de hacer mejoras de
otra clase. Las personas que necesiten sus tierras pagaran un
buen arrendamiento, aunque se trate de eriales, y tendrdn
que hacer ellas las mejoras. Y conforme la poblacion vaya
creciendo y con ella la competencia, irdn-siendo los arriendos
mas caros en las sucesivas renovaciones de contrato.

Entienddseme con claridad. No me refiero en lo mds mi-
nimo a los Astor personalmente. No pongo en tela de juicio
su derecho a una alta consideracién moral en la sociedad.
No tengo agravios con las riquezas por ser riquezas. Estoy
describiendo meramente donde residen y como funcionan los
privilegios particulares. Se da el caso de que los Astor poseen
una de las formas de privilegio.

Los Astor no deben su gran riqueza a la conquista. Tam-
poco la deben a la laboriosidad, una vez que las ganancias
del primer Astor fueron pequeiias en relacion con la fortuna
actual. Sus descendientes poco o ningln trabajo productor
han desarrollado, como no sea mejorar los estados, que se
han mejorado a si mismos, hablando figuradamente, con la
renta. Los Astor actuales han llegado a ser mas ricos que el
Conde de Monte Cristo de la novela, en virtud de un privile-
gio creado por la ley y aprobado por la costumbre, Su privi-
legio tiene, pues, la sancion legal y social. Mr. John Jacob
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Astor, el progenitor, compro terreno en la isla Manhattén por
una friolera. El aumento de la poblacion hizo lo demas. Los
Astor son Principes del Privilegio, porque son Principes de
una considerable parte del suelo de Nueva York. Ellos se han
reservado esa parte de la Naturaleza con perjuicio de la po-
blacion.

Acabamos de ver el proceso mediante el cual la apropia-
ci6n particular de un valor, no creado por el trabajo, sino por
un dén de la Naturaleza, amontona una fortuna gigantesca.

Pongamos un ejemplo de otra clase: de grandes fortunas
particulares procedentes de la riqueza minera de la Naturale-
za, tal como nos le ofrece la fortuna del difunto John W.
MacKay. Con justicia se ha dicho de él que fue un gran hom-
bre, bueno y caritativo, y que ninguna de sus buenas cuali-
dades desmerecieron con la riqueza. Mas ;como la consiguio?
:Sélo con su trabajo o con su trabajo y ademas el privilegio?

Mr. MacKay vino al mundo en Dublin, Irlanda, en 1831.
Sus padres eran pobres, y &l vino a Nueva York cuando mu-
chacho; se coloco en el escritorio de William H. Web, de
construcciones navales, y aun no tenia veinte anos cuando
se fue a California, poco después de haberse descubierto alli
oro, en 1849. Trabajo en muchas minas de California y Ne-
vada con éxito vario. En la séptima década del siglo era un
capataz minero, con su camisa de lana, en las montanas
Washoe, Nevada. John G. Fair, uno de sus amigos, era tam-

bién perito minero. Los dos tenian la idea de que en la mina
Consolidated Virginia, del filon Comstock, habia mineral de
buen rendimiento, aunque generalmente se la creia agotada,
y averiguaron que podian comprarla por 100.000 ddlares.
Fueron a San Francisco e indujeron a dos cantineros, James
C. Flood y William 5. O’Brien, a que la compraran con ellos.
Tan pronto como empezaron los trabajos dieron con un ya-
cimiento de mineral puro. La extraccién mensual de la Conso-
lidated Virginia, en el primer semestre, pasé de 1.500.000 d6-
lares. La participacion de Mr. MacKay, segtin dicen, era de dos
quintos, que en la Bolsa de San Francisco valié 60.000.000
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de dolares. El y sus coparticipes se pusieron a la cabeza de
los mas ricos del mundo.
¢Fue «la laboriosidad», tal como se entiende la palabra, la
que produjo la considerable fortuna de MacKay o fue rr;és
bien, un golpe de suerte? Lldmeselo como se quiera, el ilecho
es que lo que él descubrié fue un don de la Natur,aleza El
deposito natural de plata, por el mero hecho de haber .sido
descubierto por el grupo MacKay, paso a ser propiedad suya
61-'1 vi‘rtud de la Ley. No por ser legal deja de ser un gran pri-
vilegio la posesion particular de esta mina de plata. Ella con-
ﬁere.z'i la sociedad MacKay ventajas artificiosas en la pro-
du_ccflon qqe no son naturales, una vez que les da medios de
exigir servicios y tributos de otros hombres.
Observese- como este ejemplo lo demuestra, Mr. MacKay
y sus consocios establecieron el Banco de més importancia
d.e la coslta del Pacifico, con la mira, no s6lo de hacer nego-
mols‘comentes de banca, sino también de manejar la espeZu-
lacnon. sobre el oro y sobre la plata en el mercado de San
Francisco, a la saz6n el mds importante y activo en valores
de metales preciosos. De aqui, estos cuatro hombres alcan-
z?ron y dedujeron privilegios de otra forma, siendo los prin-
c?pales, entre otros, las lineas de caminos de hierro y de te-
legrafos. Verdaderos ejércitos de trabajadores vestian la librea
de_ estos Principes del Privilegio de la Plata en los diferentes
reinos de su Imperio, y trabajaban para ellos en condiciones
r{luy parecidas a la sumisién conque cortesanos de alta es-
tirpe y campesinos de humilde nacimiento se inclinaban ante
«los ungidos del Sefior» y obedecian sus mandatos dura‘t
el feudalismo en Europa. =
Suci.dc; n;f:n;) que sucede con nuestros Principes de la Plata,
e del(és c;ue ten_emos del Or‘o, del Cobre, del Plomo,
Priv;]egi;) : arbon mineral, del Hierro. Son Principes de!
o mon}; rci.ue pos‘een, no obstante la plena autorizacién
de la.l Natursl(\)ezlz.S’Tn;i;OmfizzZIzzzt;irslgidos,' i IO? ot
A : : permiten dominar los
e multitud de sus semejantes.
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La acumulacién de riqueza proviene de la apropiacion de
los dones o recursos naturales, sea la que quiera la forma y
el lugar en que se haga; ya sea en Jos centros de poblacion,
ya en las regiones mineras, forestales o agricolas.

Pocas generaciones han pasado desde que la nacién tenia
un continente donde poder extenderse. Semejante superficie,
con sus diferentes suelos y variados climas, hubiera sido ca-
paz de alimentar una poblacién de mil millones. Mas tal ha
sido nuestro despilfarro y prodigalidad, que no hay nada sin
apropiar, como no sean aquellas regiones castigadas por la
sequia o cuyo suelo es de roca.

Muchos terrenos de éstos fueron adjudicados por la ley
de colonizacién (komestead act); pero una parte considerable
ha pasado a manos de bancos, de trusts y de sociedades de

préstamo que los conservan improductivos en espera de un
aumento de valor, o los venden en grandes lotes a ganaderos
en gran escala, 0 en pequenas parcelas con pacto de retro-
venta a modestos labradores, prestatarios suyos, esperando

que la imposibilidad de cancelar Ja hipoteca se las devuelva _

en propiedad, o les asegure una renta como obligacionistas
hipotécarios; pues a este resultado ha conducido la especula-
cion, la imposicién de tributos sobre las mejoras y, en alto
grado, el crédito hipotecario. El arriendo de terrenos en los
Estados Unidos ha llegado a tal punto que, en 1900, unica-
mente el treinta y uno por ciento de las familias poseian casas
o granjas propias y libres de toda deuda. El quince por cien-
to tenian propiedad con gravamen, ¥ mas de la mitad — el
cincuenta y cuatro por ciento —no tenian casa ni fincas, pero
pagaban renta (1).

Una gran parte del territorio de los Estados Unidos, es-
pecialmente en los terrenos laborables del Oeste y del Sur,
esta dividida en propiedades inmensas. Por ejemplo, el Sin-
dicato territorial de Texas, numero 3, €S duefio de 3.000.000
de acres en Texas, en el cual estan interesados aristocratas

.

(1) Véase La libre América, por Bolton Hall, pag. 43.
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ingleses, tales como el Duque de Rutland y Lord Beresford (1)
Qtro sindicato, la Compaiia territorial Britanica, posee(en.
Kansas 300.000 acres, ademas de grandes extensiones de te-
freno en otros Estados. El Duque de Sutherland es propie-
tario de cientos de miles, y Sir Edward Reids tiene 1 OOOI())OO
de acres en La Florida. Un sindicato, al que pe;*tenf-:cen
Lady Gordon y el Marqués de Dalhousie, tiene el dominio
de 2.000.000 de acres en Mississipi (2).

Pero estas propiedades son como nada al lado de algu-
nas. d-etentaciones de los ladrones de territorio en el OesteéE '
ca51.1ncre£ble hasta dénde llegan sus manejos. Mr Will'ia X
R. Lighton, de Omaha, Nebraska, que ha hecho un nllinuci ;
y. detenido examen de esta cuestion, dice, en una notabl -
rie de articulos publicados en el Boston j" ranscript: i

pdbfi%on los quince afios ultimos se han robado al dominio
, N0 menos de 150.000.000 d : i0
i kit 50.000. e acres; extension terri-
e a treinta Estados de M 5 i
b Massachussets, cinco
o tres como el de K
i . b ansas Cuando
cifraspa;::g u\ ;;g&?n : tconl*x}ob]:)uec]e suceder pronto, — aquellas
Iras, nte, habran doblado, triplicad
plicado. La que damos ¢ A S iy g
como actual esta debid
s ghtamos ¢ amente com-
Eac;ngrz]l{ La mveahgagnon llevada a cabo recientemente r:n
Candy deai rf\?;sltlig gran jurado, ayudado por otros medios of
lales , acion, puso de manifiesto ;
pietario tenia titulaci6 HXi pap
n proximamente de Ij
e ni : ] 15.000.000 de
indud:ggmr:idas 'en el tiempo mencionado por procedimientos
veintenas? e fi_agde. Se cuentan por decenas y hasta por
sk 0s individuos cuyas defraudaciones territoriales os-
e Ilp.qoo acres y 1,000.000 6 mds, sin que sus rapi-
»Es%o S‘umte algupo m4s que la habilidad en el agiotaje
supercher,ia i;)erlci:renma alguna con la solemne y semioﬁciai
: s concesiones de terren
S et : 0s a las empresas fe-
: igualmente infundadas d
i e : as del Sudoeste, espe-
S2 as en anteriores defraudaci \
Vi ¢ aciones. En compa-
iy régfgislsl 501113 acciones perfectamente honradas y fuerapge
e. Esta inculpacion se refiere sélo al robar pues
]

(x) Lalibre América, Pags. 55 ¥ 56
2 ] i Sxiths :
(2) La hectérea tiene proximamente 2 y medio acres,—.N. de; 7

4
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no tiene otro nombre, descarada, completa y deliberadamente
sin apariencia de formalidad oficial para justificarlo.

»Dondequiera que exista terreno en extension bastante
para estimular la codicia, sigue el robo su camino. Ninguna
clase de terreno se excluye. Se han robado millones de acres
en los fértiles valles de trigo de California; millones de acres
de denesas en las llanuras de Kansas, Nebraska, Dakota,
Wyoming y Montana; sin mencionar los robos anteriores en
las ya casi devastadas regiones forestales de Michigan, Wis-
consin y Minnesola; ahora los ladrones de madera de cons-
truccion estan desarrollando, sin molestia, su desvergonzado
trafico en los nuevos campos de Mississipi y en otros inex-
plorados distritos del Sur; innumerables acres de terreno mi=
nero han sido robadas: de hecho, nada que valga la pena de
ser robado se ha librado de las garras de estos audaces fora-
gidos» (I).

Considérese lo que son las concesiones de ferrocarriles.
La prodigalidad en dar lo que era propiedad publica, con el
nombre de concesiones de ferrocarriles, sera casi increible
para las generaciones venideras. Ademds de una faja de te-
rreno de cien a cuatrocientos pies de anchura para la via,
con los terrenos adyacentes para apartaderos, estaciones, al-
macenes y otros servicios, el Gobierno federal concedia fajas
de terreno de diferente anchura a ambos lados del camino.
En el Pacifico Meridional esta concesion fue de 60 millas de
anchura en California, y de 100 en los Territorios (algunos
de ellos ya Estados). La del Pacifico Septentrional era de 120
millas desde la frontera de Minnesota al estrecho de Puget y
rio Columbia (2).

La concesion total de terreno a los ferrocarriles asciende,

proximamente, a 200.000.000 de acres, o sea 312,500 millas

cuadradas.

(1) Estos articulos son siete y llevan las fechas de mayo 20 y 27, jus
nio 3, 10, 17 ¥ 24, ¥ julio 1, 1905.

(2) Ademas de los terrenos, el Gobierno federa
municipios daban subvenciones enormes en dinero y

1, los de los estados y 10§
en fondos publicos

para el fomento de los ferrocarr

iles, principalmente en el Oeste. Las cinco, "

,
!
{
!
:

lineas del Pacifico (Pacifico Septentrional, Uni6n del Pacifico, Atlantico ¥ %
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; ¢Puede comprenderse facilmente lo que esto significa? Esta
.’ . . .. E I V‘
donoacu?n de la Hacienda publica a las Compaiiias ferroviafias
de ccidente, bastaba para haber hecho 2,000.000 de granja
e 10 ir, ma | .
g I .O acres cada una. Es decir, m4s de 33.000.000 de Zranj as
eme | :
: J:.a.nfes a'cadfl una de las que en Bélgica tiene una familia
Jpara vivir feliz e independiente. k
7 C()'r}sxderexpos ahora la cuestién bajo otro aspecto. Esta
donacion territorial a los ferrocarriles equivale a las are
J\lintas de los Estados de Maine, V ermont, Nueva Han.]psh' 5
: : h ire
assachussets, Rhode Island, Nueva York. N ueva Jers :
Pennsylvania, Delaware, Maryland, Virgini X’ B
tal y Carolina del Norte. E ol
: . ILs una superficie aproxi
il ' . proximadamente
Cgu . a lastfie [nglaterra, Escocia, Irlanda y Francia juntas, las
S sostienen una poblacié e
: acion de 75.000.00 ¢
it 5.000.000 por lo menos.
problema de los cami i
nos de hierro baj
o . . bajo el as-
2 dedla propiedad territorial. Este problema aumentars
e grave i i
b]afi(-m ad cuando, con los anos, vaya aumentando la po
co 5 i -
e ac{dalidr:;) consecuencia, la demanda de terrenos. Pero
o ; % €S aun mas apremiante el problema de | :
rocarriles bajo el aspecto de vias de com .

unicacio
blema m4s grave cada dia. U cacién. Es pro-

una via de comunicaci '};ll ooy o,
n publica de va i

R u ! por, En el comienzo
G 1\‘f[asnstruccmn de los caminos de hierro asi se considera
. A i 1 i i
o rf)tro'nto los intereses publicos se perdieron de vista
i ereses particulares. El sistema de hacer pagar al
oeng o
general, <todo lo que el comercio pueda reszijstir»

]

a la par que, e
y N secreto, crear m -
i onopolios entre los cli
privilegiados, ha hecho que cause v NSt

;el m'urlldo de los negocios se sost
el distinguido jurisconsulto yv

erdadera admiracion coémo
iene a si mismo», palabras
erdadera autoridad en mate-
Pacifico, Pacific idi [
s n;og(:cz::om,:ler::i;oz?ai _y- J’ilC-lﬁCO de Texas), fueron subvencionadas
i run lestru; lzsc]):]l]géclf)nesf que hubo con las subvenciones
at i Ci‘nﬂq t:-;n)l cnnquec.cr a los principales promove-
€0 caminos de hierro percibieron del Gobierno

tedQ!‘ll, ﬁadﬂ m ’9 obli iones - S S -
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ria de ferrocarriles, Mr. Charles Francis Adams. Por medio
de tarifas altas para el trafico en general y de otras mas ven-
tajosas para otros clientes, las compaiifas ferroviarias se han
convertido en organizaciones para robar al publico y crear
monopolios. El magistrado del Tribunal Supremo de Justicia
de Nueva York, William J. Gaynor, decia recientemente:

«El mayor crimen de nuestro tiempo y de nuestra gene-
racién es el favoritismo en las tarifas de transporte en nues-
tras vias publicas. Digo crimen, porque ha causado mas dano

r

que todos los delitos definidos en nuestros cédigos. Por mi-
llares se cuentan, en todo el pais, los que ha estrujado y re-
ducido a la miseria. Digo nuestras vias de comunicacion, por-
que nuestros ferrocarriles son vias publicas de comunicacion,
nuestras. Que los caminos de hierro de una nacién se usen
para encumbrar & unos y aniquilar a otros, es tan infame y
cruel que, por haberlo consentido tanto tiempo, se nos ha de
mirar en el porvenir como una generacion desprovista de sen-

tido morals.

Un observador inglés brillante, el difunto duque de Marl-
borough, llamaba a nuestros ferrocarriles «<la misma vida y
los pulmones del comercio». Decia que las arterias principa-
les de estas redes de caminos de hierro estaban ya agota-
das (7). Sera realmente imposible construir caminos nUevos
con acceso a la costa, como no sea a precios fabulosos. Las
posiciones estratégicas estdn ya conquistadas y ocupadas, y
el poseedor de una situacién dominante en una de las vias
principales y secundarias, aliadas a ella a través de la gran
cuenca central de los Estados Unidos, ni en el porvenir ni en
el presente podré ya ser privado de su gigantesco monopolio».

Afrontando estos hechos, véase hasta qué punto se han
combinado las empresas de ferrocarriles y hasta qué punto
estd concentrada su direccién. Mr. Charles A. Pronty, de 1a
Comisién de Comercio Interior entre los Estados, insiste en
lo que se ha demostrado repetidamente: que <« de 200.000

(1) Fortnighly Review, abril 1891.
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millas (de caminos de hierro) en los Estados Unidos, unas
1.7:5.000 estan manejadas por media docena de indivic;uos»
¢{No debemos, pues, decir que nuestros primeros magnates .
ferrocarriles, los Goulds, los Vanderbilts, los Hills lis Hf: g
mans y los Huntingtons son Principes del Priviieoio: :No s
t(?das las lineas de alambres y de caiierias, a lo !:rg::) (:ie esorl
V}as de’ comunicacion, semejantemente medios de cor’nunif:“Els
¢ién? Sin embargo, no hay ni un Municipio donde los tranv’a-
urbanos ’pertenezcan al publico. (Donde se da el ejem 10‘135
qfxe }as- lineas telefonicas y telegréficas, las cafierias dei :
hlldraLflxca o de vapor estén manejadas por funcio 1ario: ergfi
Eggzzrdg?;lz excf:epcién de unas pocas municipalidades,Plas
y fuerza eléctrica estdn en manos de particula-

res. En otras muchas, el suministro de agua e g
ciedades particulares 0 solo a medias es si\ricizert?:ﬁce a'TSO'-
c?mente el alcantarillado es de propie ‘p'u- 1C°-‘L.n}'
c¥o mur?i’cipal en todo el pais. DE aguid:eddr:;:;qu?lleyt;: '"'1"
cTr'culamc‘m de nuestro cuerpo social, en los centro de 131 :
;;c;r;; stg enlmané)s de particulares. En algunos casogour:t

10n clara del interés particular e

por efecto de constantes mej(fras e;ll:; ,s:ru\r?;:t E;}:;z ‘11(‘)8‘ e
ral es la resistencia a toda mejora mientras el,clamoreog?::

“blico 1 i 4 i
0 no la imponga. Y en todo tiempo, con mds o menos

dtsngllo, se practica el arte de «pelar al préjimo»
o-ra - . - ’ :
5 aleqo n valor de los privilegios sobre vias piblicas muni-
: pales, se puede deducir del hecho de que las <ganancias» de
0s constituidos en el e -
nsanche de Nueva York, si
ork, sin cont
ara n eni i i : .
z{ﬂa ada; Iobobtemdo por industrias u otros medios, se cal
or ] 40.000.000 : : :
. d,epab 0 .a’Jo, en 40,000, de ddlares. Los procedimien-
it sc;rc:on, combinacion y acaparamiento, considerando
onjunto los centros més i
_ s importantes, va
o ur entr 3S, van concentrando
% serwleos municipales en menos manos cada dia. Ahi estan
i Bt i 4
e gjemplos |de Principes del Privilegio municipal los:
}1? ney, los Widener, los Byan, los Dolan. ,
ero r i
o a(ria vez sucede que, cualquiera que sea el origen
grandes fortunas particulares, proven
, P gan de una sola
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clase de privilegio. La sorprendente fortuna de Rockefe-
ller, por ejemplo, procede de varias especies de privilegio, si
bien principalmente de dos: el monopolio territorial y el mo-
nopolio de caminos de hierro. John D. Rockefeller nacio en
el centro del estado de Nueva York en 1830, de condicion
humilde. No tardé en trasladarse a Cleveland, Ohio, y st
nombre apareci6 en el Anuario comercial de esta ciudad
en 1858 como «tenedor de libros». Durante varios afios fue
laborioso y morigerado, a pesar de lo -cual no alcanzé gran
fortuna. Entré en la razén social Clark & Rockefeller, que
trabajé activamente en la venta en comision. En aquella epo-
ca tuvieron su maravilloso desarrollo los manantiales de pe-
tréleo de Pennsylvania y Ohio, y Cleveland se habia hecho un
importante centro de refinacion de aceite. Este nuevo nego=
cio abri6 nuevos horizontes para adquirir riquezas. Mr. Roc-
kefeller abandoné su negocio y entr6 en sociedad con un in-
glés muy inteligente, Samuel Andrews, que introdujo muchas
mejoras en los procedimientos de refinacion. Mas tarde, mis-
ter Rockefeller establecio una segunda refineria con ¢l nom-
bre de William A, Rockefeller & C.2, y abri6 una agencia en
Nueva York. En junio de 1870, fundio esta y otras compafiias
en la Standard Oil Company, con un capital de 1.000.000 de
dolares. Los socios eran John D. Rockefeller, Henry M. Fla-
gler, Samuel Andrews, Stephen V. Harkness and William
Rockefeller, hermano de John,

Por algun tiempo la prosperidad de la Standard Oil Com-
pany fue incalculable. Su negocio crecia rapidamente en me-
dio de una activa competencia. Sus competidores estaban
absortos y desorientados. Al cabo, uno de ellos, Mr. Alexan-
der, de la casa Alexander, Scofield & C.2, acusé a uno de los
ferrocarriles de dara la Standard Oil Company ventaja en las
tarifas. No sblo dejo de negarse la acusacion, sino que se
convino que la casa Alexander disfrutaria del mismo favor en

1a siguiente forma. Pagaria con arreglo a la tarifa corrienteel =

porte del aceite que enviara a Cleveland desde la region pro-
ductora, que a la sazén era cuarenta céntimos por barrica,
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I}aciendo efectiva todos los meses, ante los inspectores, la can-

tidad correspondiente a toda la mercancia transportac,ia pero
de ella se devolveria quince céntimos por batrica. Esta, con-

: cesién se limitaba al aceite transportado a Cleveland desde
los pozos. Alexander nunca pudo obtener rebaja como.la
Standard Oil Company, para el aceite transportado. haciﬁ el
E.ste‘. Las protestas ante los gerentes del ferrocarril sélo con-3
siguieron que se contestara a Mr. Alexander que i €l embar-"
cara aceite en cantidades tan grandes como la Standard Oil
Company, podria conseguir la misma rebaja (I).

’Este fue el misterio de la repentina riqueza e inmenso po
dfarzo de la Standard Oil Company, Mr. Flagler, en 1870 Ea:
b}&l propuesto en secreto al general J. H. Dever:aaux vic:a ;
stdeflte de la Compaiiia del ferrocarril Lake Shore & ,I\-'Iichipl’e.
Meridional, cargar diariamente sesenta vagones, si ] StgCln
dard Oil obtenia una reduccion de tarifa. fgei
. El representante del ferrocarril accedid. Este arreglo, dice
Mr. Ta,rbell en su Historia de la Standard Oil Campan_;f (2)
ise;guro ala Compftﬁia del Aceite Mineral un transpofte a Ia;
o§ a, regular y mds barato que el que pudiera obtener cual-
quiera otro. Esto equivalia al arriendo del camino de hierr
para su u?o particular. Todos los refinadores de Cleveland 5
v1er.o_’n asi expulsados de la competencia. El negocio de re?:

.10.12:‘?;1 i:;ra;l ;j-n lbL.leno que:, al principio de haberse hecho el
- \ 1.e e sospeclho, mas, al cabo de un ano, sus efec-

ueron evidentes. Firmas que habian tenido ganancias
de 10 a 20.000 délares al aiio, se encontraron conque gana-

b r
~ban poco o nada. Pero (por qué? Nadie lo sabia. El negocio

dEtii f.é:;i)tel m.in(;:rzl en Cleveland marchaba prodigiosamente

a ciudad habia llegado a ser el cent .
7 ro refinador mas
grande de los Estados Unidos, necesitando 2 millones de ba-

(1)’ Testimonic it. 2 . -
.Cé(rnim deﬂst{:z:omo de Mr. Alexander ante la Comisién de Comercio de la
presentantes de los Estados Unidos, abril 1872, Véase Histo-

#ia de lg Standard Oil C.
I Co i i
) ek mpany, por Ida Tarbell, capitulos 1I y IIL.
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rricas de aceite crudo: la tercera parte de la produccién de
las regiones mineras. Cerca de las minas se construyeron 1e-
finerias cuya competencia parecia natural que destruyera la
prosperidad de la Standard, lejos de eso, aume’ntaba con la
competencia, y, no obstante el crecimiento de ésta, una sola
compafifa ganaba mucho dinero, «The Standard». et

En otros términos, la reduccion de tarifas permitio a I‘h.e
Standard Oil Company, vender mas barato que sus compet%~
dores. Muchos de éstos se arruinaron, otros fueron absorbi-
dos, hasta que, al fin, el grupo de Mr. Rockefeller obtuvo. el
monopolio del negocio. Una vez dominado el refino del ?_Celte,
tenian ya la facultad de dominar primero y absc?rber maf. tfi\l‘—
de, primeramente las balsas de petroleo, despues ia's cafierias
de conduccién. y, por ultimo, los ferrocarriles mismos que
transportan las mercancia. :

Con la portentosa afluencia de riquezas que llovia sobte
Mr. Rockefeller y sus consocios, pudieron especular y espe-
cularon en otras direcciones, adquiriendo pot corr;xp;a, por 1?'
yes especiales o por medios menos claros, diver&da_d de pri-
vilegios. Algunos de estos privilegios eran monopolios sobre
1a Naturaleza, tales como bosques inmensos y vastos terre-nos
con minas de hierro, carbon, plata, cobre, sal ¥ otros mine-
rales. Otros privilegios consistian en monopolios ‘:aobf'e las
comunicaciones publicas, tales como ferrocarriles e]ectru;os .y
de vapor, compaiiias de telégrafos, teléfonos y de luz electri-
ca, monopolios que adquirian en propiedad o en 1.05 cualc?s
se interesaban en cantidad suficiente para tener 1nﬂuen’ma
dominante. La renta colosal que estos privilegios pro.d}l'cmn
a Mr. Rockefeller le proporciond otro: el de imposwl.on 0
aumento de tarifas industriales por medio de combinacmnes
tales como la del Trust del Acero. Mr. Rockefeller pudo p?s—
teriormente establecer una vasta red de bancos gue Rodlan
gobernar el mercado a voluntad, influir en la legislacion Ife—
deral o de los Estados, dominar la politica y, a la vez, leer-
citar diez, veinte, cincuenta veces el funesto poder que.hxzo
tambalear las instituciones politicas en tiempos del presiden-
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te Jackson, cuando florecid el Banco de los Estados Unidos.

Mr. Rockefeller puede o no haber sido recto y honrado
como hombre de negocios desde que entro en posesion de
esos privilegios. No nécesitamos discutirlo.De lo que si esta-
mos seguros, es de que el hombre menos recto y menos hon-

- rado hubiera podido llegar a ser tan rico como el célebre

caudillo del grupo de archimillonarios de la Standard Oil si,
como a €l, se le hubiera armado con esas ventajas legales, Por
inteligente, honrado, laborioso y frugal que fuera, no hubiera
podido, desde la obscuridad y pobreza, llegar a la primera
fila en el mundo de la opulencia, si no hubiera sido por la
ayuda de ciertas leyes e inmunidades que comprende y defi-
ne la palabra «<privilegio» . En efecto, hasta que Mr. Rockefe-
ller obtuvo semejantes privilegios, fue relativamente pobre y
estuvo obscurecido. Y por no haber tenido jamas privilegios
semejantes, muchos hombres tan aptos como Mr. Rockefeller

contintian en la vejez sobre el pupitre de un tenedor de libros,

si es que no han sido reemplazados por otros mas jovenes o
mads dispuestos que les han hecho descender en posicién o
bajar al sepulcro aniquilados en cuerpo y alma.

Si determinados individuos figuran en este capitulo, no
es por animadversion personal, es s6lo para demostrar cémo
funciona el privilegio cuando existe: cémo funcionaria en
manos de cualquiera que le aplicara con un entendimiento
comuin, nada més, y con actividad no mayor que la general-
mente empleada a diario en el comercio o en la industria. En

resumen: no es el hombre, sino el principio, lo que hay que
tomar en cuenta.




